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1. Chi siamo (e perché fidarvi)
2. Su chi vogliamo fare colpo?

3. L'abito - il Profilo LinkedIn

4. Gli accessori - | post

5. L'approccio - Strategie di contatto
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Chi siamo

« Innovation Manager

« Lean Six Sigma - Miglioramento Continuo

e Sviluppo Business B2B con LinkedIn in

Decine di profili

Decine di migliaia di messaggi
Migliaia di conversazioni
Centinaia di incontri conoscitivi
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“Outbound”



Inbound
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Su chi vogliamo fare colpo?



Su chi vogliamo fare colpo?

Chi sono i nostri potenziali clienti?
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Risposte sbagliate

e Chiunque abbia una P.IVA
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Risposte sbagliate

e Chiunque abbia una P.IVA

e Le PMI

e Le Grandi aziende

« Chiunque abbia bisogno di competenze avanzate in..
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Su chi vogliamo fare colpo?

Dobbiamo farci delle domande diverse..
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Su chi vogliamo fare colpo?

e Che problema ha?
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e Che problema ha?
« Come si manifesta ogni giorno?
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Su chi vogliamo fare colpo?

e Che problema ha? _

« Come si manifesta ogni giorno?

« Cosa lo tiene sveglio la notte?

e Su quali metriche é valutato? B %

e Che pregiudizi ci sono?
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Consulenza legale

Energy e Tech
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Problema: mutamenti rapidi e frequenti nelle normative

Manifestazione: ritardi e responsabilita legali
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Consulenza legale

Problema: mutamenti rapidi e frequenti nelle normative
Manifestazione: ritardi e responsabilita legali
Cosa li tiene svegli: rischio cause o sanzioni, impatto sulle operations
Chi e KPI: Legal Counsel - Tempi e Costi cause legali
Pregiudizi:
« 'avvocato & pil interessato a fatturare ore che risolvere il problema
e “Tanto non ci capird nulla”

e i servizi legali sono solo un costo
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“Valore percepito”



“Valore percepito”

Servizio + Cliente
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Su chi vogliamo fare colpo?

Legal Counsel di grandi aziende Energy e Tech in cerca di un partner per navigare le
normative in rapido cambiamento e i cui interessi siano allineati a quelli dell'azienda e che
spieghi in modo comprensibile il contenuto del suo lavoro
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..andiamo su LinkedIn
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FINEADVISORS V4

Dino) e sono il Co-Founder e CMO di FineAdvisors, oltre che Ingegnere

arketing e Comunicazione, ad oggi mi occupo di Sviluppo Business

.vedi altro

FineAdvisors g - Outbound Marketing « Lean Six Sigma
Co-Founder & CMO @ FineAdvisors | Marketing, Lead Generation e

Vendita B2B per trasformare le Tue Connessioni in Opportunita il Politecnico di Milano
Lissone, Lombardia, Italia - Informazioni di contatto

1.379 follower - Piu di 500 collegamenti

Pubblica Pubblica Pubblica

L'intelligenza artificiale NON & Mi ero dimenticato di una cosa
ChatGPT (anche perché funzio... importantissima! ] ...
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Sezioni

Banner
Foto Profilo
Headline
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Co-Founder & CMO @ F:neAdwsors | Marketing, Lead Generatmn e
Vendita B2B per trasformare le Tue Connessioni in Opportunita

Lissone, Lombardia, Italia - Informazioni di contatto

1.379 follower - Piu di 500 collegamenti
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Sezioni

Informazioni V4

' IMi chiamo Andrea Di Noia (o meglio, Dino) e sono il Co-Founder e CMO di FineAdvisors, oltre che Ingegnere
Gestionale dal Politecnico di Milano.
Da sempre appassionato di Crescita, Marketing e Comunicazione, ad oggi mi occupo di Sviluppo Business

\'“Vorrei farti una domanda che ci capita di fare spesso: Come ti presenteresti ad una persona conasciuta in un
contesto lavorativo? Magari a una fiera o un evento di settore... Sono sicuro che non ti sentiresti a tuo agio a
cercare di vendere subito quello che fai, il che, & normale

Chissa come mai perd, in molti credono che arrivati su Internet o su Linkedin questo cambi... Ne abbiamo viste di
tutti i coleri, e vogliame cambiare la situazione 3

Se perd stai leggendo la mia Bio, questo & il mio momento per presentarmi &
In FineAdvisors ci occupiamo di sviluppo business, sfruttando sia le nostre competenze nei processi aziendali, sia
la nostra expertise su Linkedin

MNel tempo infatti abbiamo creato un modello prevedibile per parlare con contatti strategici, come potenziali
clienti o partners, mantenendo alta la reputazione personale e aziendale e senza risultare fastidiosi. Cosi facendo,
creiamo connessioni che ricordano 'esperienza di un incontro dal vivo, permettendo a noi e ai nostri clienti di
parlare con le figure che cercano, in modo affidabile, replicabile e senza spese nascoste.

Il tutto, in un paio di settimane.

' E' da tanto che lavoriamo su LinkedIn, posto ricco di decision makers con profili @ opinioni interessanti, ma
sappiamo bene che sia solo uno strumento da inserire in una strategia ben pil ampia. Senza la giusta
preparazione qualsiasi approccio risulta imbarazzante, soprattutte online <@

Abbiamo imparato ad andare oltre il semplice utilizzo dello strumento, integrando un approccio strategico a 360°
che ci permette di sfruttare questa piattaforma per come & stata pensata.

In poche parole quindi, vogliamo cambiare la cultura del business al tempo del digitale, facendo si che qualsiasi
rapporto commerciale, passi anche per guello umano

43 cose da sapere su di me

1. Le mie parole preferite sono UVP, Elabora e Comunicazione

2. Sono campione mondiale di improvvisazione nei discorsi in pubblico

3. A 16 anni ho vissuto per un anno in Florida grazie al Rotary International

Chiudo dicendo che credo fortemente nella crescita e nel cambiamento. Ogni giorno mi sprono ad andare oltre a
quello che so fare, cercando sempre di imparare qualcosa di nuovo.

@ Competenze principali
Lead Generation - Public Speaking - Outbound Marketing - Lean Six Sigma
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Farhad Alessandro Mohammadi .
Chief Executive Officer @ Mamazen
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Visita il mio sito web

15-@

@ super stipendio
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- Great salary
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Mi ero dimenticato di una cosa
importantissima! I ...

2 Abbiamo passato settimane
a prepararci per la prima...

A

eCy 19 - 1 commento EC@® 15 - 19 commenti

( Creaunpost | V4
(o W e

Documenti

Andrea "Dino" Di Noia - 1u

Co-Founder & CMQ @ FineAdvisars | ...
6 giorni ®

BRAND - cosa vuol dire davvero? ()

Non lo sapremo mai, ogni fuffaguru ha la sua
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Sezioni

Esperienza
Formazione

Esperienza + 7

S POLIMIE

Co-Founder & CMO

FineAdvisors - A tempo pieno
mag 2023 - Presente - 1 anno 10 mesi
Da remoto

In FineAdvisors ci occupiamo di sviluppo business, sfruttando sia le nostre competenze nei processi
aziendali, sia la nostra expertise su Linkedin... ..vedi altro

& Business Planning, Social Media e +3 competenze

Casi Studio FineAdvisors

Chief Marketing Officer

AutomatiZen - A tempo pieno
dic 2024 - Presente - 3 mesi
Da remoto

"La tecnologia non sostituira i lavoratori, ma chi lavora senza la tecnologia"
In un mondo in cui ogni giorno nascono nuovi strumenti tecnologici, le opzioni sono solo due.. ...vedi altro

Guest Lecturer
Politecnico di Milano - Freelance
nov 2024 - Presente - 4 mesi

Altro

Formazione

Politecnico di Milano

Bachelor's degree, Engineering/Industrial Management
set 2021 - lug 2024

Z POLIMIZ

Laurea triennale in Ingegneria Gestionale

< Analytic Problem Solving

Learnn

Corsi di Formazione certificati, Business
ott 2021 - 2024

Learnn

Conseguite le verifiche per i corsi di:
- Linkedin Content per Professionisti e aziende...
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Banncer

o CIaY‘. + &% Smortiead.ai
R CE'i"H'ﬁEdEXPEﬂS » L I Y

Nordic vision, international mission

FINEADVISORS GTM partner that covers it all.
| EiItE e =

“@m&%&a;;;ﬂaching = ‘ "%M Me” "1 LUNIVATE
From Lead To Client s Building the Future of Automation

Categorise

& Add Notes Jsing Al Agents & Automation Assets
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Il Show You How To Build A Predictable Pipeline Of bl
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vV Swipely.io
& Trusted by P Figma fusién behamics @bounce mserpilot IEPVUE 9= @@ Prospeo

 Chiaro e pulito
Nulla in basso a sinistra
« Pud anche solo essere il logo dell'azienda
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Banncer

Riprova sociale

CIay‘. + ﬂ Smartlead.ai

Certified Experts

' LEADSIFY

Nordic vision, international mission
GTM partner that covers it all.
By = RIPI‘OVG sociale
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Claim

Call to Action Call to action
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From Lead To Client | e

& Add Notes

I'll Show You How To Build A Predictable Pipeline Of ;‘;:: g: b

Ready-To-Buy Leads From Cold Emails And LinkedIn LinkediIn . .
1 Swipely.io Riprova sociale

Worked With 3 M E
& Trusted By: PFigma fusién behamics @bounce mserpilot :EPVUE Hwwmaoe E§ Prospeo ‘
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Foto Profilo

« Professionale
e Deve essere visibile anche in piccolo
o Valutare sfondi colorati o forte contrasto
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Foto Profilo
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R

FINEADVISORS



Foto Profilo

o Professionale
e Deve essere visibile anche in piccolo

o Valutare sfondi colorati o forte contrasto
« Sorridentel
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Headline

La prima cosa che le persone leggono sul profilo

e Puo6 contenere la vostra proposizione di valore
« DEVE contenere ruolo e nome dell'azienda

FA

FINEADVISORS

Co-Founder & CMO @ FineAdvisors | Marketing, Lead Generation e

Vendita B2B per trasformare le Tue Connessioni in Opportunita | Politecnico di Milano

Lissone, Lombardia, Italia - Informazioni di contatto R

1.379 follower - Piu di 500 collegamenti
FINEADVISORS




Quando invio una richiesta...

; Antonio @
CEO & Co-Founder @ lgnore (Accept)
@D Massimo Fubini and 12 others
2 weeks ago
e
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Headline

La prima cosa che le persone leggono sul profilo

e Puo contenere la vostra proposizione di valore
« DEVE contenere ruolo e nome dell'azienda

Esempi:
Co-Founder & CMO @ FineAdvisors | Marketing, Lead Generation e
Vendita B2B per trasformare le Tue Connessioni in Opportunita

Founder & CEO @ OMNICA - Digital Advertiser, Consulente e
Formatore Google Ads [Google Partner]

Trasforma la tua Agenzia di Comunicazione in un'impresa
profittevole, felice e organizzata | +1500 CEO e professionisti formati
| Creatore di No al Preventivo™ | Fondatore di Strategie per Agenzie
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Headline

La prima cosa che le persone leggono sul profilo

e Puo contenere la vostra proposizione di valore
« DEVE contenere ruolo e nome dell'azienda

Esempi:

Co-Founder & CMO @ FineAdvisors | Marketing, Lead Generation e
Vendita B2B per trasformare le Tue Connessioni in Opportunita

Founder & CEO @ OMNICA - Digital Advertiser, Consulente e
Formatore Google Ads [Google Partner]

Trasforma la tua Agenzia di Comunicazione in un'impresa
profittevole, felice e organizzata | +1500 CEO e professionisti formati
| Creatore di No al Preventivo™ | Fondatore di Strategie per Agenzie

Commercialista 4.0 | Fortune Top 25 Content Creator 2023 | 500k
Followers online (Tiktok, Instagram, Youtube, Facebook)

helping business owners hit $10k+ months consistently with the
Authority Figures Blueprint | DM me 'AFP' to get started

Avvocato | Diritto delle Nuove Tecnologie | Eredita Digitale |
Intelligenza Artificiale | Green Tech | Member Polihub - Innovation
Park Startup Accelerator | Pro4ICT Socio | Assintel Collegio Probiviri |
ESA BIC Milan

E w
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Bio (Informazioni)

Informazioni V4

Mi chiamo Andrea Di Noia (o meglio, Dino) e seno il Co-Founder e CMO di FineAdvisors, oltre che Ingegnere
Gestionale dal Politecnico di Milano.
Da sempre appassionato di Crescita, Marketing e Comunicazione, ad oggi mi occupo di Sviluppo Business

\"“'Vorrei farti una domanda che ci capita di fare spesso: Come ti presenteresti ad una persona conosciuta in un
contesto lavorativo? Magari a una fiera o un evento di settore... Sono sicuro che non ti sentiresti a tuo agio a
cercare di vendere subito quelle che fai, il che, & normale

Chissa come mai perd, in molti credono che arrivati su Internet o su Linkedin questo cambi... Ne abbiamo viste di
tutti i colori, e vogliamo cambiare la situazione X

Se perd stai leggendo la mia Bio, questo & il mio momento per presentarmi &
In FineAdvisors ci occupiamo di sviluppo business, sfruttando sia le nostre competenze nei processi aziendali, sia
la nostra expertise su Linkedin

Mel tempo infatti abbiamo creato un modello prevedibile per parlare con contatti strategici, come potenziali
clienti o partners, mantenendo alta la reputazione personale e aziendale e senza risultare fastidiosi. Cosi facendo,
creiamo connessioni che ricordano 'esperienza di un incontro dal vivo, permettendo a noi e ai nostri clienti di
parlare con le figure che cercano, in modo affidabile, replicabile e senza spese nascoste.

Il tutto, in un paio di settimane.

5 E' da tanto che lavoriamo su LinkedIn, posto ricco di decision makers con profili e opinioni interessanti, ma
sappiamo bene che sia solo uno strumento da inserire in una strategia ben pill ampia. Senza la giusta
preparazione qualsiasi approccio risulta imbarazzante, soprattutto online <«

Abbiamo imparato ad andare oltre il semplice utilizzo dello strumento, integrando un approccio strategico a 360°
che ci permette di sfruttare questa piattaforma per come & stata pensata.

In poche parole quindi, vogliamo cambiare la cultura del business al tempo del digitale, facendo si che qualsiasi
rapporto commerciale, passi anche per guello umano

43 cose da sapere su di me

1. Le mie parole preferite sono UVP, Elabora e Comunicazione

2. Sono campione mondiale di improvvisazione nei discorsi in pubblico

3. A 16 anni ho vissuto per un anno in Florida grazie al Rotary International

Chiudo dicendo che credo fortemente nella crescita e nel cambiamento. Ogni giorno mi sprono ad andare oltre a
guello che so fare, cercando sempre di imparare qualcosa di nuovo.

@ Competenze principali
Lead Generation - Public Speaking - Outbound Marketing - Lean Six Sigma
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Bio (Informazioni)

Informazioni V4

| Mi chiamo Andrea Di Noia (o meglio, Dino) e sono il Co-Founder e CMO di FineAdvisors, oltre che Ingegnere
Gestionale dal Politecnico di Milano.
Da sempre appassionato di Crescita, Marketing e Comunicazione, ad oggi mi occupo di Sviluppo Business

\"“'Vorrei farti una domanda che ci capita di fare spesso: Come ti presenteresti ad una persona conosciuta in un
contesto lavorativo? Magari a una fiera o un evento di settore... Sono sicuro che non ti sentiresti a tuo agio a
cercare di vendere subito quello che fai, il che, & normale

Chissa come mai perd, in molti credono che arrivati su Internet o su Linkedin questo cambi... Ne abbiamao viste di
tutti i colori, e vogliamo cambiare la situazione X

Se perd stai leggendo la mia Bio, questo & il mio momento per presentarmi &
In FineAdvisors ci occupiamo di sviluppo business, sfruttando sia le nostre competenze nei processi aziendali, sia
la nostra expertise su Linkedin

Mel tempo infatti abbiamo creato un modello prevedibile per parlare con contatti strategici, come potenziali
clienti o partners, mantenendo alta la reputazione personale e aziendale e senza risultare fastidiosi. Cosi facendo,
creiamo connessioni che ricordano I'esperienza di un incontro dal vivo, permettendo a noi e ai nostri clienti di
parlare con le figure che cercano, in modo affidabile, replicabile e senza spese nascoste.

Il tutto, in un paio di settimane.

ﬁ E' da tanto che lavoriamo su LinkedIn, posto ricco di decision makers con profili e opinioni interessanti, ma
sappiamo bene che sia solo uno strumento da inserire in una strategia ben pill ampia. Senza la giusta
preparazione qualsiasi approccio risulta imbarazzante, soprattutto online <«

Abbiamo imparato ad andare oltre il semplice utilizzo dello strumento, integrando un approccio strategico a 360°
che ci permette di sfruttare questa piattaforma per come & stata pensata.

In poche parole quindi, vogliamo cambiare la cultura del business al tempo del digitale, facendo si che qualsiasi
rapporto commerciale, passi anche per quello umano

43 cose da sapere su di me

1. Le mie parole preferite sono UVP, Elabora e Comunicazione

2. Sono campione mondiale di improvvisazione nei discorsi in pubblico

3. A 16 anni ho vissuto per un anno in Florida grazie al Rotary International

Chiudo dicendo che credo fortemente nella crescita e nel cambiamento. Ogni giorno mi sprono ad andare oltre a
guello che so fare, cercando sempre di imparare qualcosa di nuovo.

@ Competenze principali
Lead Generation - Public Speaking - Outbound Marketing - Lean Six Sigma
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Bio (Informazioni)

Cosa fai?

Informazioni V4

|Mi chiamo Andrea Di Noia (o meglio, Dino) e sono il Co-Founder e CMO di FineAdvisors, oltre che Ingegnere
Gestionale dal Politecnico di Milano.
Da sempre appassionato di Crescita, Marketing e Comunicazione, ad oggi mi occupo di Sviluppo Business

\"“'Vorrei farti una domanda che ci capita di fare spesso: Come ti presenteresti ad una persona conosciuta in un
contesto lavorativo? Magari a una fiera o un evento di settore... Sono sicuro che non ti sentiresti a tuo agio a
cercare di vendere subito quello che fai, il che, & normale

Chissa come mai perd, in molti credono che arrivati su Internet o su Linkedin questo cambi... Ne abbiamao viste di
tutti i colori, e vogliamo cambiare la situazione X

Se perd stai leggendo la mia Bio, questo & il mio momento per presentarmi &2
In FineAdvisors ci occupiamo di sviluppo business, sfruttando sia le nostre competenze nei processi aziendali, sia
la nostra expertise su Linkedin

Nel tempo infatti abbiamo creato un modello prevedibile per parlare con contatti strategici, come potenziali
clienti o partners, mantenendo alta la reputazione personale e aziendale e senza risultare fastidiosi. Cosi facendo,
creiamo connessioni che ricordane I'esperienza di un incontro dal vivo, permettendo a noi e ai nostri clienti di
parlare con le figure che cercano, in modo affidabile, replicabile e senza spese nascoste.

Il tutto, in un paio di settimane.

6 E' da tanto che lavoriamo su LinkedIn, posto ricco di decision makers con profili e opinioni interessanti, ma
sappiamo bene che sia solo uno strumento da inserire in una strategia ben pill ampia. Senza la giusta
preparazione qualsiasi approccio risulta imbarazzante, soprattutto online <«

Abbiamo imparato ad andare oltre il semplice utilizzo dello strumento, integrando un approccio strategico a 360°
che ci permette di sfruttare questa piattaforma per come & stata pensata.

In poche parole quindi, vogliamo cambiare la cultura del business al tempo del digitale, facendo si che qualsiasi
rapporto commerciale, passi anche per guello umano

‘43 cose da sapere su di me

1. Le mie parole preferite sono UVP, Elabora e Comunicazione

2. Sono campione mondiale di improvvisazione nei discorsi in pubblico

3. A 16 anni ho vissuto per un anno in Florida grazie al Rotary International

Chiudo dicendo che credo fortemente nella crescita e nel cambiamento. Ogni giorno mi sprono ad andare oltre a
guello che so fare, cercando sempre di imparare qualcosa di nuovo.
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Informazioni V4

Mi chiamo Andrea Di Noia (o meglio, Dino) e sono il Co-Founder e CMO di FineAdvisors, oltre che Ingegnere
Gestionale dal Politecnico di Milano.
Da sempre appassionato di Crescita, Marketing e Comunicazione, ad oggi mi occupo di Sviluppo Business

"“)Vorrei farti una domanda che ci capita di fare spesso: Come ti presenteresti ad una persona conosciuta in un
contesto lavorativo? Magari a una fiera o un evento di settore... Sono sicuro che non ti sentiresti a tuc agio a
cercare di vendere subito guello che fai, il che, & normale

Chissa come mai pero, in molti credono che arrivati su Internet o su Linkedin questo cambi... Ne abbiamo viste di
tutti i colori, e vogliamo cambiare la situazione x

Se perd stai leggendo la mia Bio, questo & il mio momento per presentarmi @
In FineAdvisors ci occupiamo di sviluppo business, sfruttando sia le nostre competenze nei processi aziendali, sia
la nostra expertise su Linkedin

Nel tempo infatti abbiamo creato un modello prevedibile per parlare con contatti strategici, come potenziali
clienti o partners, mantenendo alta la reputazione personale e aziendale e senza risultare fastidiosi. Cosi facendo,
creiamo connessioni che ricordano I'esperienza di un incontro dal vivo, permettendo a noi e ai nostri clienti di
parlare con le figure che cercano, in modo affidabile, replicabile e senza spese nascoste.

Il tutto, in un paio di settimane.

a E' da tanto che lavoriamo su LinkedIn, posto ricco di decision makers con profili e opinioni interessanti, ma
sappiamo bene che sia solo uno strumento da inserire in una strategia ben pil ampia. Senza la giusta
preparazione qualsiasi approccio risulta imbarazzante, soprattutto online <«

Abbiamo imparato ad andare oltre il semplice utilizzo dello strumento, integrando un approccio strategico a 360°
che ci permette di sfruttare questa piattaforma per come & stata pensata.

In poche parole quindi, vogliamo cambiare la cultura del business al tempo del digitale, facendo si che qualsiasi
rapporto commerciale, passi anche per quello umano

(43 cose da sapere su di me

1. Le mie parole preferite sono UVP, Elabora e Comunicazione

2. Sono campione mondiale di improvvisazione nei discorsi in pubblico

3. A 16 anni ho vissuto per un anno in Florida grazie al Rotary International

Chiudo dicendo che credo fortemente nella crescita e nel cambiamento. Ogni giorno mi sprono ad andare oltre a
quello che so fare, cercando sempre di imparare qualcosa di nuovo.
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Informazioni V4

'Mi chiamo Andrea Di Noia (o meglio, Dino) e sono il Co-Founder e CMO di FineAdvisors, oltre che Ingegnere
Gestionale dal Politecnico di Milano.
Da sempre appassionato di Crescita, Marketing e Comunicazione, ad oggi mi occupo di Sviluppo Business

"“)Vorrei farti una domanda che ci capita di fare spesso: Come ti presenteresti ad una persona conosciuta in un
contesto lavorativo? Magari a una fiera o un evento di settore... Sono sicuro che non ti sentiresti a tuc agio a
cercare di vendere subito guello che fai, il che, & normale

Chissa come mai pero, in molti credono che arrivati su Internet o su Linkedin questo cambi... Ne abbiamo viste di
tutti i colori, e vogliamo cambiare la situazione x

Se perd stai leggendo la mia Bio, questo & il mio momento per presentarmi @
In FineAdvisors ci occupiamo di sviluppo business, sfruttando sia le nostre competenze nei processi aziendali, sia
la nostra expertise su Linkedin

Nel tempo infatti abbiamo creato un modello prevedibile per parlare con contatti strategici, come potenziali
clienti o partners, mantenendo alta la reputazione personale e aziendale e senza risultare fastidiosi. Cosi facendo,
creiamo connessioni che ricordano I'esperienza di un incontro dal vivo, permettendo a noi e ai nostri clienti di
parlare con le figure che cercano, in modo affidabile, replicabile e senza spese nascoste.

Il tutto, in un paio di settimane.

a E' da tanto che lavoriamo su LinkedIn, posto ricco di decision makers con profili e opinioni interessanti, ma
sappiamo bene che sia solo uno strumento da inserire in una strategia ben pil ampia. Senza la giusta
preparazione qualsiasi approccio risulta imbarazzante, soprattutto online <«

Abbiamo imparato ad andare oltre il semplice utilizzo dello strumento, integrando un approccio strategico a 360°
che ci permette di sfruttare questa piattaforma per come e stata pensata.

In poche parole quindi, vogliamo cambiare la cultura del business al tempo del digitale, facendo si che qualsiasi
rapporto commerciale, passi anche per quello umano

‘43 cose da sapere su di me

1. Le mie parole preferite sono UVP, Elabora e Comunicazione

2. Sono campione mondiale di improvvisazione nei discorsi in pubblico

3. A 16 anni ho vissuto per un anno in Florida grazie al Rotary International

Chiudo dicendo che credo fortemente nella crescita e nel cambiamento. Ogni giorno mi sprono ad andare oltre a
quello che so fare, cercando sempre di imparare qualcosa di nuovo.
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Cosa fai?

Perche fidarmi?

Parlami di te

Informazioni V4

' IMi chiamo Andrea Di Noia (o meglio, Dino) e sono il Co-Founder e CMO di FineAdvisors, oltre che Ingegnere
Gestionale dal Politecnico di Milano.
Da sempre appassionato di Crescita, Marketing e Comunicazione, ad oggi mi occupo di Sviluppo Business

\"'Vorrei farti una domanda che ci capita di fare spesso: Come ti presenteresti ad una persona conasciuta in un
contesto lavorativo? Magari a una fiera o un evento di settore... Sono sicuro che non ti sentiresti a tuo agio a
cercare di vendere subito quello che fai, il che, & normale

Chissa come mai pero, in molti credono che arrivati su Internet o su Linkedin questo cambi... Ne abbiamo viste di
tutti i colori, e vogliamo cambiare la situazione x

Se pero stai leggendo la mia Bio, questo & il mio momento per presentarmi @&
In FineAdvisors ci occupiamo di sviluppo business, sfruttando sia le nostre competenze nei processi aziendali, sia
la nostra expertise su Linkedin

Nel tempo infatti abbiamo creato un modello prevedibile per parlare con contatti strategici, come potenziali
clienti o partners, mantenendo alta la reputazione personale e aziendale e senza risultare fastidiosi. Cosl facendo,
creiamo connessioni che ricordano l'esperienza di un incontro dal vivo, permettendo a noi e ai nostri clienti di
parlare con le figure che cercano, in modo affidabile, replicabile e senza spese nascoste.

Il tutto, in un paio di settimane.

6 E' da tanto che lavoriamo su LinkedIn, posto ricco di decision makers con profili e opinioni interessanti, ma
sappiamo bene che sia solo uno strumento da inserire in una strategia ben pit ampia. Senza la giusta
preparazione qualsiasi approccio risulta imbarazzante, soprattutto online <«

Abbiamo imparato ad andare oltre il semplice utilizzo dello strumento, integrando un approccio strategico a 360°
che ci permette di sfruttare questa piattaforma per come & stata pensata.

In poche parole quindi, vogliamo cambiare la cultura del business al tempo del digitale, facendo si che qualsiasi
rapporto commerciale, passi anche per quello umano <~

‘43 cose da sapere su di me

1. Le mie parole preferite sono UVP, Elabora e Comunicazione

2. Sono campione mondiale di improvvisazione nei discorsi in pubblico

3. A 16 anni ho vissuto per un anno in Florida grazie al Rotary International

Chiudo dicendo che credo fortemente nella crescita e nel cambiamento. Ogni giorno mi sprono ad andare oltre a
quello che so fare, cercando sempre di imparare qualcosa di nuovo.
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Informazioni V4

' IMi chiamo Andrea Di Noia (0 meglio, Dino) e sono il Co-Founder e CMO di FineAdvisors, oltre che Ingegnere
Gestionale dal Politecnico di Milano.
Da sempre appassionato di Crescita, Marketing e Comunicazione, ad oggi mi occupo di Sviluppo Business

{“)Vorrei farti una domanda che ci capita di fare spesso: Come ti presenteresti ad una persona conosciuta in un
contesto lavorativo? Magari a una fiera o un evento di settore... Sono sicuro che non ti sentiresti a tuc agio a
cercare di vendere subito quello che fai, il che, & normale

Chissa come mai pero, in molti credono che arrivati su Internet o su Linkedin questo cambi... Ne abbiamo viste di
tutti i colori, e vogliamo cambiare la situazione X

Se perd stai leggendo la mia Bio, questo & il mio momento per presentarmi @
In FineAdvisors ci occupiamo di sviluppo business, sfruttando sia le nostre competenze nei processi aziendali, sia
la nostra expertise su Linkedin

Nel tempo infatti abbiamo creato un modello prevedibile per parlare con contatti strategici, come potenziali
clienti o partners, mantenendo alta la reputazione personale e aziendale e senza risultare fastidiosi. Cosi facendo,
creiamo connessioni che ricordano I'esperienza di un incontro dal vivo, permettendo a noi e ai nostri clienti di
parlare con le figure che cercano, in modo affidabile, replicabile e senza spese nascoste.

Il tutto, in un paio di settimane.

O E' da tanto che lavoriamo su LinkedIn, posto ricco di decision makers con profili e opinioni interessanti, ma
sappiamo bene che sia solo uno strumento da inserire in una strategia ben pil ampia. Senza la giusta
preparazione qualsiasi approccio risulta imbarazzante, soprattutto online <@

Abbiamo imparato ad andare oltre il semplice utilizzo dello strumento, integrando un approccio strategico a 360°
che ci permette di sfruttare questa piattaforma per come & stata pensata.

In poche parole quindi, vogliamo cambiare la cultura del business al tempo del digitale, facendo si che qualsiasi
rapporto commerciale, passi anche per quello umano -

(43 cose da sapere su di me

1. Le mie parole preferite sono UVP, Elabora e Comunicazione

2. Sono campione mondiale di improvvisazione nei discorsi in pubblico

3. A 16 anni ho vissuto per un anno in Florida grazie al Rotary International

Chiudo dicendo che credo fortemente nella crescita e nel cambiamento. Ogni giorno mi sprono ad andare oltre a
quello che so fare, cercando sempre di imparare qualcosa di nuovo.
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Bio (Informazioni)

Accorgimenti utili
« Nuovo paragrafo ogni due o tre righe
e Uso di Emoji e colori

Informazioni V4

' IMi chiamo Andrea Di Noia (0 meglio, Dino) e sono il Co-Founder e CMO di FineAdvisors, oltre che Ingegnere
Gestionale dal Politecnico di Milano.
Da sempre appassionato di Crescita, Marketing e Comunicazione, ad oggi mi occupo di Sviluppo Business

{“)Vorrei farti una domanda che ci capita di fare spesso: Come ti presenteresti ad una persona conosciuta in un
contesto lavorativo? Magari a una fiera o un evento di settore... Sono sicuro che non ti sentiresti a tuc agio a
cercare di vendere subito quello che fai, il che, & normale

Chissa come mai pero, in molti credono che arrivati su Internet o su Linkedin questo cambi... Ne abbiamo viste di
tutti i colori, e vogliamo cambiare la situazione X

Se perd stai leggendo la mia Bio, questo & il mio momento per presentarmi @
In FineAdvisors ci occupiamo di sviluppo business, sfruttando sia le nostre competenze nei processi aziendali, sia
la nostra expertise su Linkedin

Nel tempo infatti abbiamo creato un modello prevedibile per parlare con contatti strategici, come potenziali
clienti o partners, mantenendo alta la reputazione personale e aziendale e senza risultare fastidiosi. Cosi facendo,
creiamo connessioni che ricordano I'esperienza di un incontro dal vivo, permettendo a noi e ai nostri clienti di
parlare con le figure che cercano, in modo affidabile, replicabile e senza spese nascoste.

Il tutto, in un paio di settimane.

G E' da tanto che lavoriamo su LinkedIn, posto ricco di decision makers con profili e opinioni interessanti, ma
sappiamo bene che sia solo uno strumento da inserire in una strategia ben pil ampia. Senza la giusta
preparazione qualsiasi approccio risulta imbarazzante, soprattutto online <@

Abbiamo imparato ad andare oltre il semplice utilizzo dello strumento, integrando un approccio strategico a 360°
che ci permette di sfruttare questa piattaforma per come & stata pensata.

In poche parole quindi, vogliamo cambiare la cultura del business al tempo del digitale, facendo si che qualsiasi
rapporto commerciale, passi anche per quello umano -

(43 cose da sapere su di me

1. Le mie parole preferite sono UVP, Elabora e Comunicazione

2. Sono campione mondiale di improvvisazione nei discorsi in pubblico

3. A 16 anni ho vissuto per un anno in Florida grazie al Rotary International

Chiudo dicendo che credo fortemente nella crescita e nel cambiamento. Ogni giorno mi sprono ad andare oltre a
quello che so fare, cercando sempre di imparare qualcosa di nuovo.

§» Competenze principali
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Bio (Informazioni)

Accorgimenti utili
« Nuovo paragrafo ogni due o tre righe
e Uso di Emoji e colori

Test del pesce rosso

Informazioni V4

' IMi chiamo Andrea Di Noia (0 meglio, Dino) e sono il Co-Founder e CMO di FineAdvisors, oltre che Ingegnere
Gestionale dal Politecnico di Milano.
Da sempre appassionato di Crescita, Marketing e Comunicazione, ad oggi mi occupo di Sviluppo Business

{“)Vorrei farti una domanda che ci capita di fare spesso: Come ti presenteresti ad una persona conosciuta in un
contesto lavorativo? Magari a una fiera o un evento di settore... Sono sicuro che non ti sentiresti a tuc agio a
cercare di vendere subito quello che fai, il che, & normale

Chissa come mai pero, in molti credono che arrivati su Internet o su Linkedin questo cambi... Ne abbiamo viste di
tutti i colori, e vogliamo cambiare la situazione X

Se perd stai leggendo la mia Bio, questo & il mio momento per presentarmi @
In FineAdvisors ci occupiamo di sviluppo business, sfruttando sia le nostre competenze nei processi aziendali, sia
la nostra expertise su Linkedin

Nel tempo infatti abbiamo creato un modello prevedibile per parlare con contatti strategici, come potenziali
clienti o partners, mantenendo alta la reputazione personale e aziendale e senza risultare fastidiosi. Cosi facendo,
creiamo connessioni che ricordano I'esperienza di un incontro dal vivo, permettendo a noi e ai nostri clienti di
parlare con le figure che cercano, in modo affidabile, replicabile e senza spese nascoste.

Il tutto, in un paio di settimane.

6 E' da tanto che lavoriamo su LinkedIn, posto ricco di decision makers con profili e opinioni interessanti, ma
sappiamo bene che sia solo uno strumento da inserire in una strategia ben pil ampia. Senza la giusta
preparazione qualsiasi approccio risulta imbarazzante, soprattutto online <@

Abbiamo imparato ad andare oltre il semplice utilizzo dello strumento, integrando un approccio strategico a 360°
che ci permette di sfruttare questa piattaforma per come & stata pensata.

In poche parole quindi, vogliamo cambiare la cultura del business al tempo del digitale, facendo si che qualsiasi
rapporto commerciale, passi anche per quello umano -

(43 cose da sapere su di me

1. Le mie parole preferite sono UVP, Elabora e Comunicazione

2. Sono campione mondiale di improvvisazione nei discorsi in pubblico

3. A 16 anni ho vissuto per un anno in Florida grazie al Rotary International

Chiudo dicendo che credo fortemente nella crescita e nel cambiamento. Ogni giorno mi sprono ad andare oltre a
quello che so fare, cercando sempre di imparare qualcosa di nuovo.
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Bio (Informazioni)

Accorgimenti utili
« Nuovo paragrafo ogni due o tre righe
e Uso di Emoji e colori

Test del pesce rosso
« ‘Leggendo solo le prime parole di ogni
paragrafo devo capire la maggior parte

o M

di quello che vuoi comunicarmi

Informazioni V4

Mi chiamo Andrea Di Noia (o meglio, Dino) e sono il Co-Founder e CMO di FineAdvisors, oltre che Ingegnere
Gestionale dal Politecnico di Milano.
Da sempre appassionato di Crescita, Marketing e Comunicazione, ad oggi mi occupo di Sviluppo Business

"“)Vorrei farti una domanda che ci capita di fare spesso: Come ti presenteresti ad una persona conosciuta in un
contesto lavorativo? Magari a una fiera o un evento di settore... Sono sicuro che non ti sentiresti a tuc agio a
cercare di vendere subito quello che fai, il che, & normale

Chissa come mai pero, in molti credono che arrivati su Internet o su Linkedin questo cambi... Ne abbiamo viste di
tutti i colori, e vogliamo cambiare la situazione X

Se perd stai leggendo la mia Bio, questo & il mio momento per presentarmi @
In FineAdvisors ci occupiamo di sviluppo business, sfruttando sia le nostre competenze nei processi aziendali, sia
la nostra expertise su Linkedin

Nel tempo infatti abbiamo creato un modello prevedibile per parlare con contatti strategici, come potenziali
clienti o partners, mantenendo alta la reputazione personale e aziendale e senza risultare fastidiosi. Cosi facendo,
creiamo connessioni che ricordano I'esperienza di un incontro dal vivo, permettendo a noi e ai nostri clienti di
parlare con le figure che cercano, in modo affidabile, replicabile e senza spese nascoste.

Il tutto, in un paio di settimane.

e E' da tanto che lavoriamo su LinkedIn, posto ricco di decision makers con profili e opinioni interessanti, ma
sappiamo bene che sia solo uno strumento da inserire in una strategia ben pil ampia. Senza la giusta
preparazione qualsiasi approccio risulta imbarazzante, soprattutto online <@

Abbiamo imparato ad andare oltre il semplice utilizzo dello strumento, integrando un approccio strategico a 360°
che ci permette di sfruttare questa piattaforma per come & stata pensata.

In poche parole quindi, vogliamo cambiare la cultura del business al tempo del digitale, facendo si che qualsiasi
rapporto commerciale, passi anche per quello umano

(43 cose da sapere su di me

1. Le mie parole preferite sono UVP, Elabora e Comunicazione

2. Sono campione mondiale di improvvisazione nei discorsi in pubblico

3. A 16 anni ho vissuto per un anno in Florida grazie al Rotary International

Chiudo dicendo che credo fortemente nella crescita e nel cambiamento. Ogni giorno mi sprono ad andare oltre a
quello che so fare, cercando sempre di imparare qualcosa di nuovo.
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Informazioni V4

2 IMi chiamo Andrea Di Noia (o meglio, Dino) e sono il Co-Founder e CMO di FineAdvisors, oltre che Ingegnere
Gestionale dal Politecnico di Milano.
Da sempre appassionato di Crescita, Marketing e Comunicazione, ad oggi mi occupo di Sviluppo Business

“)Vorrei farti una domanda che ci capita di fare spesso: Come ti presenteresti ad una persona conosciuta in un
contesto lavorativo? Magari a una fiera o un evento di settore... Sono sicuro che non ti sentiresti a tuo agio a
cercare di vendere subito quello che fai, il che, & normale

Chissa come mai pero, in molti credono che arrivati su Internet o su Linkedin questo cambi... Ne abbiamo viste di
tutti i colori, e vogliamo cambiare la situazione x

Se pero stai leggendo la mia Bio, questo & il mio momento per presentarmi &
In FineAdvisors ci occupiamo di sviluppo business, sfruttando sia le nostre competenze nei processi aziendali, sia
la nostra expertise su Linkedin

Nel tempo infatti abbiamo creato un modello prevedibile per parlare con contatti strategici, come potenziali
clienti o partners, mantenendo alta la reputazione personale e aziendale e senza risultare fastidiosi. Cosi facendo,
creiamo connessioni che ricordano I'esperienza di un incontro dal vivo, permettendo a noi e ai nostri clienti di
parlare con le figure che cercano, in modo affidabile, replicabile e senza spese nascoste.

Il tutto, in un paio di settimane.

6 E' da tanto che lavoriamo su LinkedIn, posto ricco di decision makers con profili e opinioni interessanti, ma
sappiamo bene che sia solo uno strumento da inserire in una strategia ben pil ampia. Senza la giusta
preparazione qualsiasi approccio risulta imbarazzante, soprattutto online <

Abbiamo imparato ad andare oltre il semplice utilizzo dello strumento, integrando un approccio strategico a 360°
che ci permette di sfruttare questa piattaforma per come & stata pensata.

In poche parole quindi, vogliamo cambiare la cultura del business al tempo del digitale, facendo si che qualsiasi
rapporto commerciale, passi anche per quello umano

(43 cose da sapere su di me

1. Le mie parole preferite sono UVP, Elabora e Comunicazione

2. Sono campione mondiale di improvvisazione nei discorsi in pubblico

3. A 16 anni ho vissuto per un anno in Florida grazie al Rotary International

Chiudo dicendo che credo fortemente nella crescita e nel cambiamento. Ogni giorno mi sprono ad andare oltre a
guello che so fare, cercando sempre di imparare qualcosa di nuovo.

{7 Competenze principali
Lead Generation - Public Speaking - Outbound Marketing « Lean Six Sigma

R

FINEADVISORS



Importante



Importante

Deve avere valore per il nostro pubblico specifico



.. Nasce come societa unipersonale in data 05/05/2015 su iniziativa del Socio fondatore

nonché oggi Presidente del Consiglio di Amministrazione, ha sede legale in Udine e sedi di
rappresentanza a Trento e Cuneo, ha un oggetto molto ampio ma la sua attivita caratteristica e
rappresentata dallo sviluppo di progetti innovativi ad alto valore tecnologico rivolti al mondo finanziario.
La Societa & stata fondata con la denominazione e un oggetto sociale che andava dalla
consulenza aziendale alla valutazione del rischio di credito, allo sviluppo di software web oriented, alle
attivita di noleggio operativo. Nel 2016 sono state apportate diverse modifiche statutarie: cambio di
denominazione in - aumento del capitale sociale a 250.000 € ed implementazione dell’'oggetto
sociale. A fine 2018 la societa e stata trasformata in una SpA con capitale sociale di 1.000.000 €. Le azioni,
dematerializzate e centralizzate presso \, sono state emesse con un valore di 50 € ciascuna.
E stato nominato il Collegio Sindacale e, inizialmente, un “Comitato Tecnico di Direzione” a supporto
dell’allora Amministratore Unico. E stato modificato I'oggetto sociale includendo I'attivita di gestioni di
piattaforme di crowdfunding; attivita autorizzata con delibera CONSOB n. 20515 del 05/07/2018. A dicembre
2021 un accordo di Partnership, deliberato all'unanimita dal C.T.D. e stipulato con “ha portato la
societa ad un'ulteriore riorganizzazione delle proprie attivita caratteristiche con la richiesta di cancellazione
dall’Albo dei Gestori di piattaforme di crowdfunding cosi da espletare le relative attivita in qualita di Advisor
nel settore del Fintech.
Ogai , attiva anche nel settore della concessione di finanziamenti (non nei confronti del
Pubblico) controlla la e partecipa le societa




Quali sono i miei 3 principi guida del mio mondo?
Scoprire i perché e abbracciare le tendenze di domani con curiosita
. Coltivare idee e sogni fino a renderli realta concrete
~ Nutrire connessioni personali per una crescita continua

Questi sono gli stimoli trainanti che mi hanno spinto ad immergermi a capofitto nell'avventura di ' dove
ogni giorno percorro un viaggio con una rete di professionisti, esplorando il mondo dei dati e dell'Intelligenza
Artificiale applicati al contesto aziendale.

Come descrivo il mio ritratto professionale?

& Sono un appassionato dei dati, un entusiasta della tecnologia e un devoto dell'innovazione digitale, che crea
ecosistemi ricchi di valore presso BID, realta protagonista nel campo dei dati, dell'analisi e dell'lA.

M Ascolto le esigenze, disegno soluzioni innovative, amplifico gli asset tecnologici esistenti ed accompagno i clienti
attraverso ecosistemi tecnologici complessi. Tutto questo dopo anni di gestione di progetti di data science per le
aree Marketing & Sales, HR, IT, Audit, Risk Management e Compliance.

o Ho sempre approcciato il mio lavoro comprendendo le esigenze degli stakeholder, colmando il divario tra
Business e IT con un linguaggio comune comprensibile da tutti.

E tu?

L4 Pronto a intraprendere percorso di IA, data science e analytics?

ﬁ Credi che |le esperienze personalizzate nel tuo settore si debbano basare su dati?
Vuoi governare le tue applicazioni tecnologiche con etica e competenza?

& Mettiamoci in contatto! Insieme costruiremo strategie ideali per raggiungere le tue aspirazioni:
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Esistono diversi tipi di post, ma queste sono le macro-categorie
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Esistono diversi tipi di post, ma queste sono le macro-categorie
« Vendita - Sale
e Coltivazione - Nurturing

Yo ll=

1.Caso Studio
2.Offerta di servizi
3.Referenza/ Recensione
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Esistono diversi tipi di post, ma queste sono le macro-categorie
« Vendita - Sale
e Coltivazione - Nurturing

Sale Nurturing

1.Caso Studio 1.Post informativi
2.Offerta di servizi 2. Traguardi o eventi
3.Referenza/ Recensione 3.Valore gratuito al pubblico
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Pubblica

L'intelligenza artificiale NON &
ChatGPT (anche perche...

| Claude [EEERNTRPSP

Mot sl

Adiurabening v
PrRuipiune

AP = inlegrurens
Maks / Tapber

Funmiem &
et renulnisny

Lol ponersnon 0
ELCTL

Catgranirbin s fkimelah

Huurepim 8 privocy

C& 26

In primo piano

[P
Pl BT

Twrkn, bt e

e A, A i IRA, Falh e b

s e vy g P Ty

« 4 commenti

Pubblica

Mi ero dimenticato di una cosa
importantissima! [ ...

SCO 19 - 1 commento

Pubblica

SC&® 15 - 19 commenti

T

) Abbiamo passato settimane
a prepararci per la prima...

4
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sempl

Mulac: Triplicato il fatturato da
CRMin 2 anni

+52Kke

profitto
incrementale

10

fatturato da email,
x3

ROAS (fatturato /
costi CRM)

sms, whatsapp

Caso studio Mulac: triplicato il fatturato da
CRMin 2 anni

Mulac, brand parte di Cosmetica srl, & un brand noto
per la freschezza della comunicazione, alcuni
prodotti innovativi di successo e le collaborazioni con
creators sia storici (prima che la parola "creator"
esistesse) sia recenti (es. Achille Lauro 2023). Da
anni lavoramo insieme a Mulac confrontandoci su
ogni tema e facendo squadra per continuare a
crescere anno dopo anno.
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master MBA ... altro
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[ Post - Esempi

Andrea "Dino" Di Noia - 1u

Co-Founder & CMO @ FineAdvisors | Marketing, Lead Generation e Vend...

35-@

L'intelligenza artificiale NON & ChatGPT (anche perché funziona meglio Claude)

- Oggi voglio condividerti questa guida interna che ci siamo fatti per ricordarci

quando usare uno dei tre agenti tra ChatGPT, Claude e Perplexity.

Chapeau a Claude di Anthropic per la qualita che ha dimostrato quest'anno sia
nella produzione di testi che nella gestione di task molto complesse.

«» Liconosci gia? Con quale ti trovi meglio?

PS: Questo post NON é stato fatto con I'Al &

Modelli Al nel 2025

Quale usare e perché

. e afs Copywriting Coding
Miglior utilizzo Settori delicati Chat generali
Testi complessi Ragionamenti avanzati

Accuratezza e ks o tubeol
. » Maolto accurato, etico Procisn, crentivo, ta .
precisione prolisso

R
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Sintesi
Fact-check
Ricerca rapida

Preciso, fonti citate
e affidabili
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Le prime righe sono fondamentali

e Hook
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e + Segui
SU  1.295 follower
2 giorni + ®

Dopo anni di esperienza e grazie al confronto con i nostri clienti, abbiamo
individuato almeno 5 errori piu comuni nella valutazione delle performance nelle
PMI. ... altro
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[ Post - Esempi

Andrea "Dino" Di Noia - 1u

Co-Founder & CMO @ FineAdvisors | Marketing, Lead Generation e Vend...

35-@

L'intelligenza artificiale NON & ChatGPT (anche perché funziona meglio Claude)

- Oggi voglio condividerti questa guida interna che ci siamo fatti per ricordarci

quando usare uno dei tre agenti tra ChatGPT, Claude e Perplexity.

Chapeau a Claude di Anthropic per la qualita che ha dimostrato quest'anno sia
nella produzione di testi che nella gestione di task molto complesse.

«» Liconosci gia? Con quale ti trovi meglio?

PS: Questo post NON é stato fatto con I'Al &

Modelli Al nel 2025

Quale usare e perché

. e afs Copywriting Coding
Miglior utilizzo Settori delicati Chat generali
Testi complessi Ragionamenti avanzati

Accuratezza e ks o tubeol
. » Maolto accurato, etico Procisn, crentivo, ta .
precisione prolisso
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Sintesi
Fact-check
Ricerca rapida

Preciso, fonti citate
e affidabili
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| POst

Le prime righe sono fondamentali

« Hook

Ho affiancato 100+ grandi imprese tech nell'ultimo anno, questi sono gli errori piu costosi
che ho trovato nelle loro legal operations

4 Cose ogni CEO di grande azienda dovrebbe fare almeno una volta al mese
3 Cose che devi smettere di fare se vuoi davvero raddoppiare il tuo margine

Il piu grande problema di lavorare con le grandi aziende? Il loro lungo ciclo d’acquisto. Ecco
come dimezzarlo:

R

FINEADVISORS



| POst

Le prime righe sono fondamentali

« Hook

Ho affiancato 100+ grandi imprese tech nell'ultimo anno, questi sono gli errori piu costosi
che ho trovato nelle loro legal operations

4 Cose ogni CEO di grande azienda dovrebbe fare almeno una volta al mese
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Il piu grande problema di lavorare con le grandi aziende? Il loro lungo ciclo d’acquisto. Ecco
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“Valore percepito”

Servizio + Cliente
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
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Strategic di contatto

Metodo gratuito

m Q Cerca
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
e Ricerca Booleana - AND / OR / NOT

M aco
"

Circa 10.700.000 risultati

2ﬂ

3° e oltre

Local
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
e Ricerca Booleana - AND / OR / NOT

m Q "CEO" AND "Energy"

Persone - 1°

2ﬂ

3° e oltre

Locse

Circa 172.000 risultati
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
e Ricerca Booleana - AND / OR / NOT

m Q, "CEO" AND "Energy" AND "Tec

Persone -~ 1°

Circa 23.000 risultati

2ﬂ

3° e oltre

Loca
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
e Ricerca Booleana - AND / OR / NOT

m Q "CEO" AND ("Energy" OR "Tec|

Persone ~ 1°

Circa 808.000 risultati

2ﬂ

3° e oltre

Loca
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
e Ricerca Booleana

o “"CEQ” AND ("Energy” OR “Tech” OR “Energia”) AND ("Milano” OR "Milan”)

m Q “CEO" AND (“Energy” OR “Tecl

Persone -~ 1°

Circa 1.200 risultati

2ﬂ

3° e oltre

LocC:
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
e Ricerca Booleana

o “"CEQ” AND ("Energy” OR “Tech” OR “Energia”) AND ("Milano” OR "Milan”)

- Messaggio personalizzato
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
e Ricerca Booleana

o “"CEQ” AND ("Energy” OR “Tech” OR “Energia”) AND ("Milano” OR "Milan”)

- Messaggio personalizzato

Egregissimo sommo massimo commendatore...
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
e Ricerca Booleana

o “"CEQ” AND ("Energy” OR “Tech” OR “Energia”) AND ("Milano” OR "Milan”)

- Messaggio personalizzato

@

Buongiorno , sono lieto nel ringraziarle per aver
accolto il mio invito ed il privilegio di annoverarla tra i
contatti. Come va?
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
« Ricerca Booleana
o “"CEQ” AND ("Energy” OR “Tech” OR “Energia”) AND ("Milano” OR "Milan”)
- Messaggio personalizzato
« Conversazione
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
« Ricerca Booleana
o “"CEQ” AND ("Energy” OR “Tech” OR “Energia”) AND ("Milano” OR "Milan”)
- Messaggio personalizzato
« Conversazione

o Andrea "Dino" Di Noia (T3] - 13:35

Buongiorno Giuseppe, mi chiamo Dino e sono un
giovane imprenditore. Mi farebbe piacere conoscerla e
fartle qualche domanda sul suo lavoro e settore nelle

prossime settimane.
PS: non ho nulla da venderle &3

- 13:38

&
% Contatto di grande impatto empatico. Complimenti!
Volentieri ci confrontiamo. Lascio i miei riferimenti per
videocall com R
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Strategic di contatto

¢

Buongiorno Simone,

Sono stato colpito dal tuo messaggio di presentazione,
non succede spesso che le persone vadano prima a
vedere cosa facciamo, di solito si propongono per
"aiutarti a sviluppare nuove opportunita..." Senza
minimamente interessarsi di chi siamo, cosa facciamo e
a chi ci proponiamo (sai guanti ne ho mandati...)

Con piacere ho accettato la richiesta di contatto.

Buona giornata

\':i

Grazie Stefano proprio recentemente abbiamo cambiato agenzia. Se dovessimo avere bisogno la contatteremo, il
suo messaggio rispettoso si e distinto da altri venditori di assalto!

Tu - 14:57
Buongiorno Roberta, ho provato ad intavolare una discussione con lel per

arrivare ad una conversazione tra figure nello stesso ambito, ma questo non e
riuscito.

Immagino riceva moltissimi messaggi, alcuni troppo commerciali e altri generati
da bot. Capisco perfettamente, ma ¢l tenevo a mettermi in contatto.

sono convinto che arricchire il proprio network faccia aprire le porte a nuove e
stimolanti opportunita, e che, anche in un mare di comunicazioni non richieste,
possano emergere connessioni autentiche e di valore,

Resta aperto il mio invito per conoscerci meglio, altrimenti le auguro una buona
giornata.

Salve la ringrazio del suo messaggio e mi dispiace non averle risposto .Con
estremo piacere accetto il suo invito



Strategic di contatto

Metodo gratuito
e Ricerca Booleana

o “"CEQ” AND ("Energy” OR “Tech” OR “Energia”) AND ("Milano” OR "Milan”)

- Messaggio personalizzato
« Conversazione

Usando Sales Navigator
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
« Ricerca Booleana
o “"CEQ” AND ("Energy” OR “Tech” OR “Energia”) AND ("Milano” OR "Milan”)
- Messaggio personalizzato
« Conversazione

Usando Sales Navigator
o Utilizzo di filtri e keyword
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Strategic di contatto

Azienda Intenzione d'acquisto
Azienda attuale A + Seguono la tua azienda () Personale
Numero dipendenti + Hanno visitato il tuo profilo di recente O Area geografica ¥
Azienda precedente +
& Punte di contatto vincente Settore ¥
Tipo di azienda * Collegamento & + :
MNome
it d ‘aziend o
Localita della sede dell'azienda + Collegamenti di +
Cegnome
| — Ex collega ()
Lingua del profilo
Funzione & + Hanno esperienze in comune con te ()
Anni di esperienza
Qualifica attuale B +
Aggiornamenti recenti
Livello di anzianita & + - Grupps
Hanno cambiato lavora ¥
1alifi e : ‘ o o iETare s
Qualifica precedente -+ Hanno pubblicato su Linkedin & () Scuola o umversita

Flusso di lavoro

rrofilo @ N

Elench account

Flenchi lead

Porcone nel CRM

Per abilitare il filtro, aggiorna il contratto

Parsone con cul hai interagito &

Load 2 account salvati
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Filtri per = ke
Azienda attuale & % -+ Area geografica ® +
[ J
e Az CI P

Ien a ; ; ; ® ersonq Settore B -+

Mumergo dipendenti ¥ ke
MOome +

Aziends precedente @ +
Cognome +

Tipo di azienda +
Lingua del profilo +

Localita dellz sede dell'azienda z =
Lnni Ci-esperienza +
Gruppi +

Ruolo

_ Scuola o universita +

Funzione & +

Qualifica attuzle B +

° R uo I O o

Livelle di anzianita ¥ +

CQualifica precadents +

Anni presso |'azienda attuzle +

Anni nella posizione lavorativa attuzale + I \
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
« Ricerca Booleana
o “"CEQ” AND ("Energy” OR “Tech” OR “Energia”) AND ("Milano” OR "Milan”)
- Messaggio personalizzato
« Conversazione

Usando Sales Navigator
o Utilizzo di filtri e keyword
e Invio di messaggio di connessione personalizzati
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Strategic di contatto

Metodo gratuito
« Ricerca Booleana
o “"CEQ” AND ("Energy” OR “Tech” OR “Energia”) AND ("Milano” OR "Milan”)
- Messaggio personalizzato
« Conversazione

Usando Sales Navigator
o Utilizzo di filtri e keyword
e Invio di messaggio di connessione personalizzati
« Conversazioni
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Come gestire il
primo approccio?
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| nostri riferimenti

Simone Cino «0) - 1° Andrea "Dino" Di Noia Raffaele D'Apolito @

info@fineadvisors.it =\
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https://www.linkedin.com/in/andrea-dino-di-noia/
https://www.linkedin.com/in/simone-cino-777bb01b9/
https://www.linkedin.com/in/raffaele-dapolito/
mailto:info@fineadvisors.it

Q&A
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